INTERVIEW

Wachstumsimpulse fur die
BX Swiss und Ausblick auf
die kommenden Jahre

SERGE NUSSBAUMER

Wie hat sich das Borsenjahr 2024 auf
die BX Swiss ausgewirkt, und welche
Entwicklungen waren besonders
préagend?

Lucas Bruggeman: Das Borsenjahr 2024 war
in vielerlei Hinsicht bemerkenswert. Trotz
einer insgesamt eher angespannten Wirt-
schaftslage, beispielsweise in der deutschen
Industrie, zeigten die globalen Finanzmarkte
positive Entwicklungen. Diese Trends spie-
gelten sich auch im Handelsvolumen an der
BX Swiss wider. Leitzinssenkungen oder der
Ausgang der US-Wahlen sorgten fiir Impulse
und fiihrten zu einem erhéhten Anlageinte-
resse - auch im Bereich der Strukturierten
Produkte. Besonders hervorzuheben ist der
Anstieg bei den Kryptowerten. Nachdem die
Kurse der digitalen Werte in den letzten Jah-
ren stark schwankten, erreichten sie 2024
neue Hochststédnde. Auch Rohstoffe wie Gold
erfreuten sich grosser Beliebtheit, da sie von
Anlegerinnen und Anlegern vermehrt als
Absicherung gegen Unsicherheiten genutzt
wurden.

Riickblickend war 2024 fiir die BX Swiss ein
Jahr der Weiterentwicklung. Unsere Wachs-
tumsstrategie bewahrt sich, und die positive
Entwicklung des Handelsvolumens im Jahr
2024 gibt uns Rickenwind fir 2025. Wir
sind liberzeugt, dass wir unsere Marktposi-
tion weiter stdrken und gemeinsam mit un-
seren Partnern neue Wege gehen kénnen.
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Inwiefern haben sich die Entwicklungen
in 2024 auf das Handelsvolumen der BX
Swiss ausgewirkt?

Lucas Bruggeman: Das Handelsvolumen an
der BX Swiss hat sich erneut dynamisch
entwickelt. Die Anzahl der Trades hat sich
im Vergleich zum Vorjahr mehr als verdop-
pelt. Diese Entwicklung ist nicht zuletzt auf
unsere Partnerschaften und Initiativen zu-
rickzufiithren. Besonders hervorzuheben ist
die Einflihrung von Sparplédnen, die in der
Schweiz immer beliebter werden.

Interessanterweise kommen die Impulse fiir
diese Sparpldne weniger von traditionellen
Banken, sondern zunehmend von Digitalban-
ken und FinTech-Unternehmen. Ein gutes
Beispiel ist das Angebot «neon invest» des
Zircher FinTechs neon. Seit Anfang 2024
konnen Kundinnen und Kunden iiber die
App ETF-Sparplédne nutzen und regelmassig
in Wertpapiere investieren. Der Handel er-
folgt dabei iiber die BX Swiss. Solche innova-
tiven und leicht zugdnglichen Angebote spre-
chen insbesondere neue Anlegergruppen an.

Diese neuen Mdglichkeiten machten sich
auch im Handel mit Strukturierten Produkten
bemerkbar. Wir sehen eine zunehmende
Nachfrage sowohl von erfahrenen als auch
von neuen Anlegerinnen und Anlegern, die
gezielte Anlagestrategien umsetzen und ihre
Portfolios diversifizieren méchten.

Wie hat sich das Handelsvolumen
speziell im Bereich der Strukturierten
Produkte an der BX Swiss im Jahr 2024
entwickelt?

David Kunz: Sehr positiv! Die Entwicklung des
Turnovers war beeindruckend - mit einer
Steigerung von knapp 77% im Vergleich zum
Vorjahr sprechen wir von einem «All-Time Re-
cordy. Diese Zahlen zeigen, dass Strukturierte
Produkte weiter an Bedeutung gewinnen.

Betrachtet man die einzelnen Produktkatego-
rien, so sticht besonders die Kategorie: «Ren-
diteoptimierungy hervor. Sie macht knapp 52%
des Gesamtvolumens aus, wobei Barrier Re-
verse Convertibles besonders gefragt waren.
An zweiter Stelle steht die Kategorie «Partizi-
pation» mit einem Anteil von rund 43%. Hier

(Die Anzahl der Trades an
der BX Swiss hat sich im
Vergleich zum Vorjahr mehr
als verdoppelt.»

spielten Tracker-Zertifikate eine entscheiden-
de Rolle. Der verbleibende Anteil am Gesamt-
volumen von rund 6% entfallt auf Hebelpro-
dukte. In diesem Bereich sehen wir noch
Wachstumspotenzial, auch weil es klare Ar-
gumente flir ihre Relevanz gibt. Die Produkte
sind fiir aktive Anlegerinnen und Anleger
gerade in volatilen Zeiten attraktivund ermog- »



lichen es, bestimmte Marktmeinungen schnell
umzusetzen, ohne grosse Kapitalreserven
binden zu miissen.

Welche Faktoren haben Ihrer Meinung
nach zur deutlichen Steigerung des
Handelsvolumens im Bereich der
Strukturierten Produkte beigetragen?
David Kunz: Hier sind zwei wesentliche Fak-
toren zu nennen: Zum einen hat das insgesamt
positive Bérsenjahr 2024 die Nachfrage nach
renditeoptimierenden Produkten angekur-
belt. Diese erfreuen sich erfahrungsgemaéss
in einem positiven Marktumfeld grosser Be-
liebtheit. Der Barrier Reverse Convertible ist
nach wie vor das gefragteste Strukturierte
Produkt der Schweizer Anlegerinnen und
Anleger. Unsere Auswertungen bestétigen
dies. Zum anderen war der Hype um die Kryp-
towerte gegen Ende des Jahres ein wichtiger
Treiber. Viele Anlegerinnen und Anleger
wollten von den Kursanstiegen von Bitcoin
und Ethereum profitieren und nahmen ver-
mehrt Tracker Zertifikate auf Kryptowerte in
ihre Portfolios auf.

Was sind generell die wichtigsten Vor-

haben der BX Swiss fiir das neue Jahr?

Lucas Bruggeman: Auch im neuen Jahr wer-
den wir unsere Wachstumsstrategie konse-
quent weiterverfolgen. Ein zentrales Ziel
bleibt die Steigerung des Handelsvolumens
- sowohl in Bezug auf die Anzahl der Trades
als auch auf den Umsatz. Dafiir bieten wir
weiterhin attraktive Handelsbedingungen
fiir potenzielle Emittenten und Handelsteil-
nehmer und pflegen ein stabiles, sicheres
Handelsumfeld fiir Anlegerinnen und Anle-
ger - auch in dynamischen Marktsituationen.

Ein besonderes Highlight erwarten wir von
unserer Schwestergesellschaft BX Digital. Sie
verfolgt das Ziel, einen transparenten, zu-
géanglichen und liquiden Markt fiir digitale

Vermogenswerte auf Basis der Blockchain-
Technologie in der Schweiz zu schaffen. Das
entsprechende Gesuch wurde bereits bei der
FINMA eingereicht. Wir sind iiberzeugt, dass
diese Entwicklung den Handel in der Schweiz
revolutionieren wird.

Welches sind Ihre persénlichen
Erwartungen fiir das Jahr 20257

Lucas Bruggeman: Besonders am Herzen liegt
uns die Unterstiitzung und Férderung der
Privatanlegerinnen und -anleger. Das bedeu-
tet flir uns: Abbau von Barrieren und Hemm-
schwellen beim Thema Geldanlage und Ver-
mittlung von Basiswissen. Um diese Vorhaben
voranzutreiben, werden wir weiterhin konti-
nuierlich unsere Online-Plattform BX Plus -
«Die Schweizer Plattform fiir Wissen und
News rund um die Borse» - weiterentwickeln.
Ein wichtiger Schwerpunkt wird der Ausbau
unserer Borsenakademie sein. Mit Videos,
Tutorials und gezielten Kooperationen wollen
wir das Thema Geldanlage einfach und spie-
lerisch vermitteln, damit Privatanlegerinnen
und Privatanleger fundierte Investitionsent-
scheidungen treffen kénnen.

David Kunz: Aus Marktsicht erwarten wir
auch fiir das laufende Jahr eine dynamische
und spannende Entwicklung. Die Kapital-
mérkte werden weiterhin stark von makro-
6konomischen und geopolitischen Themen
gepragt sein. Insbesondere das Thema Zinsen
wird die Mérkte weiterhin beschéftigen. All-
gemein wird mit weiteren Zinssenkungen
gerechnet, die zwar in kleinen Schritten, aber
mit klarer Tendenz nach unten erfolgen kénn-
ten. Von dieser Entwicklung kénnten positive
Impulse fiir die Aktienmérkte ausgehen. Geo-
politische Spannungen und Themen wie Han-
delszélle oder die Forderung nach héheren
Verteidigungsausgaben der NATO-Staaten
konnten sich ebenfalls auf die Mérkte aus-
wirken und fiir zusétzliche Dynamik sorgen.

INTERVIEW

Wir rechnen mit volatilen Phasen, in denen
erfahrungsgemass die Nachfrage nach Struk-
turierten Produkten steigt. Anlegerinnen und
Anleger suchen in solchen Zeiten verstarkt
nach Mdglichkeiten, ihre Portfolios abzusi-
chern und gezielte Renditen zu erzielen.

Vielen Dank fiir das Interview! m

Lucas Bruggeman ist seit 2020 CEO der BX
Swiss AG. Zuvor war er sieben Jahre bei Sentifi
AG, wo er fiir den Bereich Alternative Daten
verantwortlich war. Sentifi wurde wéhrend
seiner Zeit dort als Swisscom Startup und Swiss
Fintech des Jahres ausgezeichnet. Bruggeman
war zudem Mitgriinder des SSPA und sieben
Jahre im Vorstand.

David Kunz ist COO und stellvertretender CEO
der BX Swiss. Er hat massgeblich zur Entwicklung

des Segments fiir Strukturierte Produkte (deriBX)
und zur Etablierung der BX Swiss Index-Familie
beigetragen. Zudem ist er Mitglied der Expert
Group «Public Distribution» der Swiss Structured
Products Association (SSPA).
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Strukturierte Produkte an der BX Swiss 2024

TURNOVER UND TRADES

STATISTIKEN

Produktkategorie
Partizipationsprodukte
Renditeoptimierungsprodukte

Hebelprodukte

deriBX

2024 gegeniiber 2023 +

UMSATZ UND TRADES

Turnover anteilig in %
42.67

51.79

5.54

97

Anzahl Trades

Trades anteilig in %
91.00

6.50

2.50

Quelle: BX Swiss

+76%

Turnover

Produktkategorie
Discount-Zertifikat
Discount-Zertifikat mit Barriere
Reverse Convertible

Barrier Reverse Convertible
Barrier Reverse Convertible mit bedingtem Coupon
Tracker-Zertifikat
Bonus-Outperformance-Zertifikat
Warrant

Warrant mit Knock-Out
Mini-Future

Faktor-Zertifikat

Gesamtergebnis

Umsatz (CHF)
17209°538.49
303’688.22
2°275'748.25
29°091°254.99
136’142.24
25’531°407.08
1’673°235.90
2'452°644.33
5'345.20
422°832.23
652’352.60
63'754'189.53

Anzahl Trades
4

9

24
1°254
8
17’820
10

291

2

121

77
19’620

Quelle: payoff Media
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